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Entrevista I Miguel Lemos, CEO da AML Group 

“Há vários anos, procuramos oferecer aos nossos parceiros muito mais do que um móvel de casa de banho. A principal inovação 
que introduzimos no mercado foi a compreensão da necessidade de oferecer, para além de um produto, uma organização eficaz e 
um conjunto de competências que garantam uma experiência positiva, indo ao encontro das necessidades de cada um dos nossos 
parceiros, e diferenciando-nos dos demais.” (pág.4)
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editorial / sumário / dados da construção

José de Matos, 
Coordenador

Por estranho que pareça, o 
maior problema que a fileira 
da construção irá enfrentar até 
2030 será o de conseguir dar 
resposta às encomendas.

Para além da dinâmica que já 
existe e que deverá intensificar-
-se no setor imobiliário privado, 
há que somar a explosão da 
promoção pública de habita-
ção, que pretende aumentar a 
oferta nesse período em 59 mil 
fogos (entre reabilitados e no-
vos), a que acrescem as novas 
linhas de metro, a alta velocida-
de na ferrovia, o novo aeropor-

to de Lisboa e mais hospitais e 
residências para estudantes e 
idosos.

E, num prazo ainda mais cur-
to, vamos ter uma avalanche 
de obras que muitas autar-
quias quererão completar an-
tes das eleições em outubro 
de 2025, a coincidir com a 
pressão, até ao final de 2026, 
para recuperar os atrasos das 
obras previstas no PRR.

Entretanto o Portugal2030 irá 
começar, finalmente, a ser 
executado e alguns dos inves-
timentos irão envolver traba-
lhos de construção, quer em 
infraestruturas, quer em edi-
fícios de natureza industrial e 
de serviços.

Por último, vamos ter os in-
centivos previstos nestes pro-

gramas, para o setor público, 
empresas e famílias, dirigi-
dos aos objetivos da reabili-
tação, eficiência energética e 
descarbonização, que estão 
ainda, em grande parte, por 
operacionalizar.

Provavelmente, muitas coi-
sas poderão ser adiadas ou 
ficar mesmo pelo caminho… 

Por outro lado, os custos ele-
vados da mão-de-obra e o 
aumento de preços das em-
preitadas funcionarão, prova-
velmente, como um travão.

Seja como for, num cenário 
como este, quem melhor se 
posicionar em termos de ca-
pacidade de resposta e efi-
ciência irá tirar o maior par-
tido duma conjuntura que é, 
sem dúvida, desafiante.

> Editorial
Entrevista 
Entrevista Miguel Lemos
- CEO da AML Group

Artigos
Weber

Eventos
Ovarmat	  
GINT e Diera  

Materiais/Equipamentos

> Sumário

04

08

10
12
 
15

>

PROPRIEDADE:
Associação Portuguesa dos Comerciantes 
de Materiais de Construção

DIRETOR:
Carlos Filipe Miranda Rosa

COORDENAÇÃO:
José Manuel Franco de Matos

EDIÇÃO, REDAÇÃO, 
ADMINISTRAÇÃO E PUBLICIDADE
Associação do Comércio de Produtos 
e Equipamentos para a Construção

Praça Francisco Sá Carneiro, 219, 4º  Dto
4200-313 Porto
Tel.: 225 074 210 
E-mail: geral.apcomercio@gmail.com
Site: www.apcmc.pt

Membro da APImprensa - Associação 
Portuguesa de Imprensa (nº 1006)

Publicação Bimestral
10.000 Exemplares

> Ficha Técnica

editorial / sumário / dados da construção

O Índice de Produção na Construção aumentou 2,3% em agosto, 
variação superior em 0,5 pontos percentuais (p.p.) à observada no 
mês anterior. Os índices de emprego e de remunerações registaram 
variações homólogas de 2,7% e 9,8%, respetivamente (2,3% e 9,9% 
no mês de julho).

Produção na Construção cresceu 2,3% 
agosto de 2024

> Dados da Construção (Fonte: INE)

Em agosto de 2024, estima-se que os custos de construção de ha-
bitação nova tenham aumentado 3,9% em termos homólogos, mais 
0,6 pontos percentuais que no mês anterior. O preço dos materiais 
apresentou uma variação homóloga de -0,5% e o custo da mão de 
obra de 9,6%.

Custos de construção aumentaram 3,9% 
agosto de 2024

Índice de Custos de Construção de Habitação Nova 
(Taxa de Variação Homóloga) janeiro 2021 - agosto 2024 (2021 = 100)

 Índice de Produção na Construção (2021=100) 
Total e Segmentos
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tecnológicas, e os investimen-
tos que realizámos em novas e 
mais modernas instalações.

Quais são as principais inovações 
que a AML introduziu no mercado 
do Mobiliário de Casa de Banho?

A nível de produto, procuramos 
constantemente inovar e criar 
produtos diferenciadores que se 
adequem ao caráter dos seus 
utilizadores. Novas técnicas, 
materiais e design distintivo 
são elementos que utilizamos, 
e também produzimos produtos 
exclusivos para diferentes mer-
cados e clientes. No entanto, 
entendemos que produzir um 
produto, mesmo sendo uma 

solução de valor acrescentado, 
não é, por si só, suficiente para 
uma expansão sólida no merca-
do.

Há vários anos, procuramos 
oferecer aos nossos parceiros 
muito mais do que um móvel 
de casa de banho. A principal 
inovação que introduzimos no 
mercado foi a compreensão da 
necessidade de oferecer, para 
além de um produto, uma or-
ganização eficaz e um conjunto 
de competências que garantam 
uma experiência positiva, indo 
ao encontro das necessidades 
de cada um dos nossos par-
ceiros, e diferenciando-nos dos 
demais.

A AML Group é uma empresa re-
conhecida no setor do mobiliário, 
especializada na produção e co-
mercialização de soluções para 
casas de banho. Desde a sua 
fundação, a AML tem-se desta-
cado pela inovação, qualidade e 
compromisso com a sustentabili-
dade, solidificando sua presença 
no mercado nacional e interna-
cional.

Nesta entrevista dada à revista 
“Obras”, Miguel Lemos, CEO 
da AML Group, destaca algu-
mas das principais inovações da 
empresa a nível de produtos e a 
importância da internacionaliza-
ção, além de nos dar a conhecer 
a nova plataforma digital.

Como a AML começou e quais fo-
ram os principais marcos ao lon-
go dos anos?

Iniciámos a atividade em 1996 
como distribuidores de uma 
conhecida marca espanhola de 
móveis de casa de banho. Para 
alcançar maior competitivida-
de e inovação, percebemos a 
necessidade de ter fabricação 
própria e total autonomia no 
desenvolvimento de novos pro-
dutos, o que consideramos o 
principal marco na história da 
AML Group, SA. Outros marcos 
importantes foram a expansão 
para mercados internacionais, 
as diversas fases de inovação 
acompanhando as mudanças 

Miguel Lemos, CEO da AML Group

entrevista>
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Poderia dar alguns exemplos?

Entendemos que os nossos par-
ceiros, ao longo de todo o pro-
cesso de relacionamento com 
a nossa organização, procuram 
soluções, fiabilidade, conforto e 
confiança. Temos como especial 
atenção o cumprimento dos pra-
zos acordados, rápidas respostas 
às suas solicitações, disponibilida-
de de informação “on time” e a ca-
pacidade que adquirimos de nos 
adaptarmos às necessidades de 
cada cliente.

Dou como exemplo a implemen-
tação de sistemas avançados de 
logística, como o WMS, EDI, DE-
SADV, e a existência de um De-

vida do produto, a redução e reu-
tilização de resíduos no processo 
fabril, o uso de materiais recicla-
dos e de origem em florestas sus-
tentáveis (PEFC™), o consumo 
de energia 100% renovável, e a 
plantação de árvores. As nossas 
empresas seguem as melhores 
práticas de gestão ambiental, 
alinhadas com padrões interna-
cionais de certificação, de acordo 
com a NP EN ISO 14001:2015. 
Procuramos também, de forma 
ativa, oferecer as melhores con-
dições de trabalho e segurança a 
todos os nossos colaboradores.

Quais são os maiores desafios e 
oportunidades ao atuar em merca-
dos internacionais?

partamento de Desenvolvimento 
e Design com os mais recentes 
recursos tecnológicos. Esta ver-
satilidade e o conhecimento que 
adquirimos estão totalmente à dis-
posição dos nossos parceiros.

Como a empresa aborda questões 
de sustentabilidade nos seus pro-
cessos e produtos?

É uma das nossas principais preo-
cupações, e por este motivo temos 
realizado várias ações e investi-
mentos na área da sustentabilida-
de. A AML tem um compromisso 
sólido com a sustentabilidade, que 
está presente em todas as etapas 
do ciclo de produção e logística. 
Isso inclui o aumento do ciclo de 

Os maiores desafios com que 
nos deparamos ao operar em 
mercados internacionais, prin-
cipalmente fora da Europa, 
incluem a adaptação às regu-
lamentações locais, as taxas 
alfandegárias que variam de 
país para país, a adaptabilidade 
dos produtos à tipologia de cada 
mercado, os hábitos culturais, e 
a concorrência com marcas já 
estabelecidas em alguns des-
ses mesmos países. No que diz 
respeito aos mercados do cen-
tro e norte da Europa, a nossa 
posição geográfica periférica é 
um fator menos positivo, que 
nos retira alguma competitivida-
de pelo elevado custo do trans-
porte. Não obstante todos estes 
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Quais são os planos da AML 
para o futuro em termos de ex-
pansão ou novos produtos?

Planeamos expandir a nossa 
presença em mercados com 
maior capacidade de consumo 
e de valor acrescentado. Nes-
te momento, o nosso foco é 
expandir a atividade no centro 
e norte da Europa, mantendo 
também especial atenção a 
outros mercados emergentes, 
nomeadamente no norte de 
África. Além disso, estamos 
focados em desenvolver novas 
linhas de produtos ecológicos 
que combinem tecnologia e 
sustentabilidade, e que sejam 
inovadores, mas sempre com 
a devida preocupação em criar 
produtos que ofereçam a me-
lhor relação qualidade/preço, 
adaptados a cada mercado em 
que atuamos.

Como pretende a AML alcançar 
estes objetivos?

Pretendemos que este proces-
so seja assente numa base 
sólida. Os últimos anos foram 
marcados por um crescimento 

significativo das duas empre-
sas que constituem o grupo 
AML e por elevados investi-
mentos no processo produti-
vo. Estamos cientes de que o 
“próximo nível” requer mais in-
vestimento, não só a nível de 
infraestruturas e novas tecno-
logias, mas também em capital 
humano. Seguiremos o nosso 
plano de expansão e ajusta-
remos conforme as realidades 
que formos encontrando. Con-
tinuamos disponíveis para ana-
lisar possíveis parcerias ou fu-
sões com empresas nacionais 
ou estrangeiras do setor que 
partilhem os mesmos objetivos 
e valores empresariais, pois 
acreditamos que “sozinhos va-
mos mais depressa, mas jun-
tos vamos mais longe.”

AML Group, SA
Rua da Marginal, 56
4700-713 Palmeira, Braga
Tel.: 253 625 474
E-mail: geral@amlgroup.pt
Site: www.amlgroup.pt

fatores, também conseguimos, 
ao longo dos anos, aproveitar 
várias oportunidades, como 
o crescimento em economias 
emergentes de maior escala 
e a expansão de parcerias es-
tratégicas com distribuidores 
internacionais. O mercado in-
terno é confortável e conheci-
do, mas a internacionalização 
reduz riscos e mantém alguma 
estabilidade em períodos con-
turbados.

Como a AML atende às necessi-
dades específicas de diferentes 
clientes Business to Business?

Concluímos recentemente um 
projeto há muito ambicionado: 
o My AML, uma plataforma di-
gital de acesso exclusivo aos 
nossos parceiros. Com um 
layout moderno e intuitivo, esta 
“ferramenta” de trabalho permi-
te criar um canal direto com os 
nossos parceiros, rápido, efi-
ciente e com comunicação em 
tempo real, a qualquer momen-
to e em qualquer dispositivo. 
A mudança acontece a grande 
velocidade e, se criarmos van-
tagens competitivas para os 

nossos parceiros, acreditamos 
que estamos a acrescentar va-
lor à nossa parceria.

Poderia descrever algumas das 
principais vantagens do My AML?

Através do My AML, os nos-
sos parceiros têm acesso a um 
conjunto de funcionalidades 
que podem ser encontradas 
em outras plataformas do gê-
nero, tais como: informação 
completa dos produtos, van-
tagens do produto, vídeos ex-
plicativos, preços de compra, 
preços de venda, stock dispo-
nível, promoções, novidades, 
efetuar encomendas, consultar 
o estado das encomendas, en-
tre outros. No entanto, os nos-
sos parceiros merecem mais. 
Por isso, introduzimos no My 
AML um conjunto de inova-
ções, como a personalização 
da plataforma com o logotipo 
e as cores do layout do utili-
zador, o acesso a dashboards 
user-friendly e a possibilidade 
de criar autonomamente utili-
zadores com diferentes níveis 
e permissões de acesso a in-
formações relevantes.

entrevista>



7



8

> Serviço weberfloor pump truck para aplicação de betonilhas I Weber

lantes cimentícios e betonilhas 
fluídas, destinado a menores 
volumes de aplicação e a zo-
nas de difícil acesso. A solução 
weberfloor pump light oferece 
uma produtividade de até 400 
m² realizados por dia para auto-
nivelantes e 200 m² para beto-
nilhas fluídas, com 60 m de dis-
tância máxima de bombagem, a 
20 m de altura máxima.

Ambas as componentes do ser-
viço weberfloor pump permitem 
ao aplicador realizar o seu traba-
lho numa posição ergonómica e 
confortável, contribuindo para 
uma melhoria das condições 
de trabalho e da saúde dos en-
volvidos no processo. A Saint-
-Gobain, enquanto líder mundial 
nos mercados da construção, 
assume a responsabilidade de 
incentivar a construção susten-

tável frente a questões como a 
urbanização acelerada, o cres-
cimento da população mundial, 
a diminuição dos recursos natu-
rais e as alterações climáticas.

O serviço weberfloor pump re-
força o compromisso da marca 
com o desenvolvimento de solu-
ções inovadoras para pavimen-
tos, sustentabilidade e seguran-
ça, de modo a melhorar a saúde 
humana e o bem-estar, além de 
reduzir o impacto do setor da 
construção no meio ambiente.

Saint-Gobain Portugal
Rua da Carreira Branca
Zona Industrial da Taboeira
3800-055 Aveiro
Tel.: 234 101 010 
E-mail:
info.portugal@saint-gobain.com
Site: saint-gobain.pt

No setor da construção, uma 
das principais dificuldades 
sentida é a falta de mão-de-
-obra especializada. A es-
cassez de trabalhadores tem 
piorado e pode comprometer 
vários projetos a longo pra-
zo. Para enfrentar esta situa-
ção, a Saint-Gobain procura 
investir em tecnologias que 
possam ajudar a automatizar 
os processos construtivos e 
complementar o trabalho dos 
profissionais. Assim, uma das 
inovações que disponibilizou 
ao mercado para automatizar 
a indústria é o serviço meca-
nizado weberfloor pump truck, 
da marca Weber, para apli-
cação de betonilhas em pa-
vimentos interiores, que visa 
contribuir para o conforto e er-
gonomia do aplicador e para a 
sustentabilidade.

Este serviço proporciona uma 
economia significativa de tem-
po e de custos em obra para o 
aplicador, contribui ainda para  a 
sustentabilidade do setor ao não 
utilizar sacos para a entrega do 
produto e ao possibilitar reabas-
tecimentos de areia próximos do 
local de obra, diminuindo assim 
o CO2 associado ao transporte. 
Os camiões weberfloor pump 
truck estão disponíveis para 
bombagem de betonilhas, com 
uma rentabilidade de até 800 
m2 realizados por dia por cada 
camião e 160 m de distância 
máxima de bombagem, a 20 m 
de altura máxima. As soluções 
possuem marcação CE, o que 
reforça a garantia de qualidade.

Adicionalmente, está disponível 
o weberfloor pump light, um ser-
viço mecanizado de autonive-

artigo>>>
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evento>>>

> 3º Open Day Ovarmat: um evento de sucesso

Em setembro de 2024, a Ovar-
mat Comércio de Materiais de 
Construção celebrou a 3ª edi-
ção do Open Day Ovarmat, um 
evento que já se tornou tradição 
na loja sede. Este dia especial 
é dedicado a reunir clientes, for-
necedores e amigos, proporcio-
nando momentos de convívio e 
partilha.

O Open Day Ovarmat destaca-
-se como um dos principais 
marcos da empresa no plano 
de comunicação anual, não 
apenas pelo ambiente festivo 
e descontraído, mas sobretudo 

o convívio foi acompanhado de 
bebidas frescas e do tradicional 
porco no espeto, criando uma 
atmosfera acolhedora e infor-
mal.

Mais do que uma simples reu-
nião comercial, o Open Day 
Ovarmat é uma celebração da 
parceria com fornecedores de 
confiança e da proximidade 
com os clientes, elementos que 
são considerados cruciais para 
o sucesso contínuo da empre-
sa. “O Open Day é um evento 
que já faz parte do nosso ADN, 
permitindo-nos celebrar as nos-

pelo reforço das relações com 
aqueles que são considerados 
os pilares fundamentais do 
crescimento e sucesso da em-
presa: os fornecedores e clien-
tes. Estas parcerias sólidas têm 
sido essenciais para o desen-
volvimento da empresa e conti-
nuam a impulsioná-los para no-
vos patamares de excelência. 

Durante o evento, os participan-
tes puderam assistir a demons-
trações de produtos e descobrir 
as mais recentes novidades 
do mercado de materiais de 
construção. Para além disso, 

sas parcerias e mostrar aos 
nossos clientes que estamos 
comprometidos com a inovação 
e a qualidade. É através destes 
momentos de proximidade que 
continuamos a crescer e a refor-
çar as nossas relações”, afirma 
a Administração da Ovarmat.

Ovarmat
Rua do Seixo, 45 (EN 109) 
3880-557 Válega
Tel.: 234 850 020
E-mail: apoio.comercial@ovarmat.pt
Site: www.ovarmat.pt
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evento>>>

> Apresentação da gama Diera Easy Solutions I GINT e Diera

No passado dia 21 de setem-
bro, a GINT (Grecogeste, SA) 
e a Diera realizaram, na Quin-
ta da Igreja de Vilar, a apre-
sentação da gama Diera Easy 
Solutions e das novas e ino-
vadoras argamassas de base 
100% cal para o mercado da 
renovação e reabilitação. Foi 
feita também a apresentação 
do programa Diera Naturally 
Sustainable, que engloba as 
diversas gamas de produtos 
Diera, aliadas ao conceito de 
sustentabilidade empresarial, 
preservação do ambiente, reu-

Este evento resultou de um 
desafio lançado pela Diera à 
GINT para organizar uma apre-
sentação diferenciada para 
potenciais compradores dos 
produtos da marca. Ambas as 
empresas acreditam que este 
tipo de ação, com um ambiente 
informal e descontraído, permi-
te que os clientes conheçam e 
experimentem os produtos de 
forma direta e envolvente. Os 
benefícios são claros: os clien-
tes ficam mais à vontade para 
explorar e questionar, criando 
uma ligação mais forte com a 

tilização e reaproveitamento de 
recursos, procurando integrar 
de forma dinâmica as práticas 
da economia circular de forma 
transversal à atuação da em-
presa no mercado.

Após a apresentação, seguiu-
-se um buffet de entradas e 
almoço, e, já no final, os clien-
tes tiveram a oportunidade de 
descontrair e desfrutar do es-
petáculo de stand-up do come-
diante João Dantas, que con-
cluiu de forma divertida um dia 
memorável.

marca. Além disso, um evento 
bem-sucedido reforça a ima-
gem positiva da marca e de-
monstra seu compromisso com 
a qualidade e a satisfação do 
cliente.

GINT Portugal - Grecogeste Trading de 
Produtos e Serviços, SA
Rua Dr. Afonso Quintela, 161
4620-914 Nespereira, Lousada
Tel.: 255 810 570
E-mail: geral@gintglobal.com
Site: www.gintglobal.com

Manuel Fernandes, PCA do Grupo GINT
Carlos Barbot, CEO do Grupo Barbot
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Até ao dia 5
- IVA - comunicação das faturas emitidas e da sua não emissão em JAN.25

Até ao dia 10
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - entrega de declarações (JAN.25)
- IRS - declaração mensal de remunerações AT (JAN.25)
- IRS/IRC - declaração mod. 10 - rendimentos pagos em 2024

Até ao dia 17
- IRS/2024 - consulta e atualização dos dados do agregado familiar
- IMI - declaração de prédios comuns
- IRS - arrendamento de longa duração - prova dos pressupostos 
- IMI - prédios urbanos arrendados antes do RAU - participação de rendas

Até ao dia 20
- IVA - periodicidade mensal - declaração periódica (DEZ.24) 
- IVA - periodicidade trimestral - declaração periódica (4.º TRIM.24)
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - pagamento (JAN.25)
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - pagamento (JAN.25)
- IRC/IRS - retenções na fonte (JAN.25)
- SELO - pagamento do relativo a JAN.25
- IVA - declaração recapitulativa - regimes mensal e trimestral
- IVA - pequenos retalhistas (4.º TRIM.24)

Até ao dia 25
- IVA - periodicidade mensal - pagamento (DEZ.24)
- IVA - periodicidade trimestral - pagamento (4.º TRIM.24)
- IRS/2024 - consulta, registo e confirmação de faturas no Portal (e.fatura)

Até ao dia 28
- IUC - pagamento - veículos com aniversário de matrícula em FEV.25
- IRC - opção pelo regime simplificado
- IRS/IRC - declaração mod. 39 - rendimentos do artigo 71º do CIRS / 2024
- IRS/IRC - declaração mod. 30 - rendimentos pagos a não residentes DEZ.24

Até ao dia 6
- IVA - comunicação das faturas emitidas e da sua não emissão em DEZ.24           

Até ao dia 10
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - entrega de declarações (DEZ.24)
- IRS - declaração mensal de remunerações AT (DEZ.24)

Até ao dia 20
- IVA - periodicidade mensal - declaração periódica (NOV.24)
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - pagamento (DEZ.24)
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - pagamento (DEZ.24)
- IRC/IRS - retenções na fonte (DEZ.24)
- SELO - pagamento do relativo a DEZ.24
- IVA - declaração recapitulativa - regimes mensal e trimestral
- IRS/IRC - entrega ao titular de documento dos rendimentos pagos / 2024

Até ao dia 27
- IVA - periodicidade mensal - pagamento (NOV.24)

Até ao dia 31
- IUC - pagamento - veículos com aniversário de matrícula em JAN.25
- IRS/IRC - declaração modelo 30 - rendimentos pagos a não residentes em 
NOV.24
- IRC/IRS - comunicação dos inventários relativos a 2024
- IRS - declaração mod. 44 - rendimentos prediais recebidos em 2024
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - declarações trimestral e anual
- IVA - regimes trimestral e pequenos retalhistas - declaração de alterações

obrigações fiscais>>>

janeiro / 2025 fevereiro / 2025

Disclaimer - Este texto é meramente informativo, não é exaustivo, não dispensa a consulta dos textos 
legais ou o cumprimento de outras obrigações previstas em disposições legislativas, regulamentares 
ou administrativas, não responsabilizando a Autora. Não inclui necessariamente as alterações, pror-
rogações, diferimentos e outras medidas de natureza similar relativas a obrigações declarativas e de 
pagamento de natureza fiscal e contributiva, que são/foram objeto de informação autónoma.

www.portaldasfinancas.gov.pt
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que evita a sua oxidação e uma 
aplicação de tecido através de 
colagem por termofusão, que 
assegura a sua resistência a 
solventes.
 
Tendo em conta as caracterís-
ticas próprias do tecido micro-
fibra utilizado e a sua elevada 
capacidade de absorção de 
tinta, a Pardal reforça a neces-
sidade dos cuidados de limpe-
za habitualmente praticados 
com os rolos, antes e depois da 
pintura, de forma a assegurar a 
resistência e durabilidade que 
caracterizam a sua marca.
 
Os rolos PREMIUM da Pardal 
estão disponíveis nas seguintes 
medidas:

Ø45: 180 mm, 220 mm, 250 mm;
Ø50: 180 mm, 220 mm.

Pincelaria Pardal, SA 
Estrada da Circunvalação, 2885
4300-139 Porto
Tel.: 225 377 041 
E-mail: pardal@pardal.pt
Site: www.pardal.pt

Rolo Premium I Pardal>

Respeitando o seu legado e 
tradição na produção de aces-
sórios de pintura de qualidade, 
a Pardal continua a destacar-
-se no desenvolvimento de 
soluções para a pintura, que 
se adaptam a cada tipo de su-
perfície e garantem a melhor 
eficiência e acabamento.
 
Nesta edição, destaca-se a 
gama de rolos Premium, de-
senvolvida especialmente para 
a aplicação de tintas aquosas 
em gesso cartonado, Pladur e 
outras superfícies lisas.

A gama de rolos Premium é 
produzida com um tecido em 
microfibra de elevada densida-
de, apresentando uma grande 
capacidade de absorção de tin-
ta, que proporciona uma cober-
tura fina com um acabamento 
suave e uniforme de um efeito 
tipo spray nas superfícies.
 
Seguindo a matriz de qualida-
de da Pardal, a gama de rolos 
Premium contempla o mais 
recente cabo bimatéria, no ta-
manho superior, com um pon-
to para colocação ergonómica 
do polegar, um arame em aço 
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Gama de impermeabilizantes Aqua Zero® I UHU

Nova solução para vãos pivotantes I Perface

>

>

perfícies húmidas, oferecendo 
elevada aderência. É ideal para 
impermeabilização de fissuras 
e fendas, especialmente em 
telhados e janelas em cúpula. 
Também é eficaz na reparação 
de chaminés, abrigos de telha-
dos, toldos, caleiras e janelas 
de caravanas. Além disso, é 
uma excelente solução para re-
novar chapas de telhado ondu-
ladas e proteger estruturas de 
madeira, como varandas e pos-
tes de jardim. O produto serve 
como camada impermeável sob 
telhas em ambientes húmidos 
e é fácil de aplicar, não retrai, é 
pintável e permite a colocação 
de gesso.

UHU Aqua Zero® é a solução 
eficaz para proteger o interior e 
exterior da casa! 

UHU Ibérica - Adesivos, Lda
Alameda dos Oceanos, 65, 2º Piso
Escritórios 2.1 e 2.2
1990-208 Lisboa
Tel.: 218 923 500
E-mail: uhu_pt@boltonadhesives.com
Site: www.uhu.pt

Na Perface, está-se sempre 
disponível para acompanhar o 
seu projeto e, em parceria, en-
contrar a melhor solução para 
concretizar o seu sonho.

Perface - Alumínios, Lda
Rua D. Afonso Henriques, 2
4585-237 Gandra, Paredes
Tel.: 224 160 709
E-mail: geral@perface.com.pt
Site: www.perface.com.pt

e de pedra natural. É adequado 
para metal e plástico descolorido 
com revestimento anticorrosivo 
(PVC/ABS/PE, entre outros) e 
pedra natural não tratada. É à 
prova de água e sujeira, além dis-
so, previne o crescimento de al-
gas e musgo. A nível de sustenta-
bilidade, prolonga a vida útil dos 
materiais, evitando a substituição 
dos mesmos.

UHU Aqua Zero® Protetor Invisí-
vel 
Este produto é um protetor invi-
sível à base de água, projetado 
para superfícies porosas, como 
fachadas, alvenaria, pavimentos, 
terraços e coberturas de piscinas. 
Com uma tecnologia hidrofóbica 
única, ele penetra profundamen-
te nos poros da superfície. A fór-
mula, que não contém solventes, 
oferece 10 anos de proteção 
contra a penetração da chuva e 
da poluição, além de melhorar a 
capacidade de isolamento, resul-
tando em economia de energia.

Revestimento Impermeável 
Este produto é 100% à prova de 
água e pode ser aplicado em su-

reto. Esta solução permite uma 
ligação harmoniosa entre fixos e 
folhas que funcionam no mesmo 
plano, assegurando uma vista 
limpa e elegante. A sua tipologia 
simples possibilita que os aros 
fixos superiores e inferiores re-
cebam diretamente os mecanis-
mos de pivot, sem necessidade 
de qualquer maquinação. Com 
um módulo de construção de 77 
mm, esta solução torna-se com-
planar com a solução tradicional 
da TE 3000 de folha oculta e, in-
clusive, com a série TC 6200.

des de impermeabilização, tanto 
no interior como no exterior da 
casa.

UHU Aqua Zero® Protetor & Re-
novador 
Trata-se de um revestimento reno-
vador de superfície transparente, 
com tecnologia hidrofóbica, que 
restaura a cor original das caixilha-
rias de plástico para janelas, por-
tas de garagem e peitoris de metal 

com o uso dos perfis mais comu-
mente utilizados (como réguas e 
tubos retangulares/quadrados de 
diferentes medidas), as possi-
bilidades tornam-se ilimitadas e 
visam revolucionar o mundo das 
portas de alumínio.

A nova solução para vãos pivotan-
tes - TE 3000 Pivotante (TAFE) - 
oferece um recurso sem necessi-
dade de adaptações, que permite 
aberturas versáteis até 180°, atra-
vés de um mecanismo de pivot 
que garante o fecho no ponto cor-

A UHU acaba de lançar a gama 
de impermeabilizantes UHU 
Aqua Zero®, composta por pro-
dutos que reparam, isolam e 
protegem eficazmente todas as 
superfícies e materiais expostos 
à água, garantindo uma eleva-
da resistência às intempéries e 
uma durabilidade extrema dos 
materiais onde são aplicados. 
Esta gama foi desenvolvida para 
atender a todas as necessida-

A procura cada vez mais inces-
sante por projetos únicos e per-
sonalizados, adaptados a cada 
cliente, levou à criação de uma 
nova série que traz a possibili-
dade de arquiteturas infinitas e 
vanguardistas. Esta série ofe-
rece aos clientes a liberdade 
de personalizar a sua entrada, 
transformando-a não apenas 
num produto de design, mas 
numa verdadeira obra de arte. 
Com a construção de uma por-
ta pivotante monobloco de luxo, 
integrada em envidraçados e 
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Pigmentos para betão pronto e pré-fabricado - Sika® ColorCrete I Sika>

Aplicações

• Betão pronto

Todos os tipos de betão es-
tético, betão aparente, betão 
arquitetónico, pavimentos de 
betão desativado, etc.

• Betão pré-fabricado

Pavés, lajes, mobiliário urba-
no e betão arquitetónico, etc.

A gama Sika ColorCrete re-
presenta uma solução com-
pleta e eficiente para a colo-
ração do betão, combinando 
estética e funcionalidade. 
Com a Sika ColorCrete, é 
possível criar estruturas de 
betão que não só atendem 
às exigências técnicas, mas 
também oferecem um apelo 
visual único e duradouro.

Sika Portugal
Rua de Santarém, 113
4400-292 Vila Nova de Gaia
Tel.: 223 776 900
Site: www.sika.pt

A gama Sika® ColorCrete 
está adaptada às exigências 
e necessidades das centrais 
de betão e pré-fabricadoras 
para a construção de todos 
os tipos de estruturas de 
betão, com ou sem arma-
dura. Trata-se de uma gama 
simples para a produção 
de betão estético, pronto a 
usar, ou para elementos pré-
-fabricados.

Vantagens

• Excelente capacidade de 
coloração

• Fácil de dosear

• Boa dispersão, sem poeira

• Boa fluidez

• Produto protegido da humi-
dade por embalagem imper-
meável

• Embalagens fáceis de reci-
clar e pouco volumosas, fa-
cilitando o armazenamento 
em espaço reduzido
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Coleção Metalcrete I Recer>

Inspirada nos espaços indus-
triais, a coleção Metalcrete com-
bina o aspeto robusto do cimento 
com o brilho subtil do metal, crian-
do um visual urbano e sofisticado, 
ideal para projetos residenciais e 
comerciais. A fusão entre estes 
materiais confere à coleção uma 
estética única, que alia o caráter 
autêntico do cimento à elegância 
contemporânea do metal.

Com quatro cores e sete formatos 
disponíveis, Metalcrete oferece 
uma vasta gama de possibilida-
des, tanto para pavimento como 
para revestimento. A sua diver-
sidade gráfica proporciona uma 
riqueza visual, sem repetições 
evidentes, garantindo sempre um 
resultado distinto e personalizado.

O formato 20 x 20 destaca-se pela 
sua versatilidade, perfeito para 
quem procura decorações arroja-
das e ambientes impactantes.

Recer
Apartado 20
3771-953 Oliveira do Bairro
Tel.: 234 730 500
E-mail: recer@recer.pt
Site: www.recer.pt

Casa de banho segura, acessível e sem barreiras I Geberit>

tando-se às necessidades 
dos utilizadores ao longo 
do tempo, sem necessidade 
de modificar a estrutura de 
montagem.

A Geberit recomenda subs-
tituir a banheira por um du-
che contínuo integrado no 
pavimento, proporcionando 
acesso desimpedido e eli-
minando degraus. As calhas 
de duche ou sifões embuti-
dos deslocam o ralo para a 
parede, deixando o chão li-
vre. Outra opção são bases 
de duche antiderrapantes 
ao nível do chão, como o 
modelo Geberit Olona, que 
facilitam o acesso, reduzem 
o risco de quedas e garan-
tem uma experiência de du-
che segura e confortável.

Geberit Tecnologia Sanitária, SA
Rua Cupertino de Miranda, 12 - 2º A
1600-485 Lisboa
Tel.: 800 252 627
E-mail: info.iberia@geberit.com
Site: www.geberit.pt

sem ajuda, melhorando sua qua-
lidade de vida.

A Geberit recomenda autoclis-
mos de interior, que permitem 
ajustar a altura da sanita, faci-
litando o uso por pessoas com 
mobilidade reduzida. Esses au-
toclismos também garantem a fi-
xação segura de barras de apoio 
laterais. A sanita e o bidé Geberit 
ONE possuem altura regulável 
diretamente na porcelana, ajus-

como as “smart toilets”, que inte-
gram funções de bidé controladas 
remotamente, promovendo maior 
autonomia e conforto.

As soluções “2 em 1” da Geberit 
permitem realizar a higiene íntima 
sem sair da sanita, ativando a fun-
ção de bidé via controlo remoto ou 
smartphone. Isso oferece maior au-
tonomia a pessoas com mobilidade 
reduzida ou idosos, permitindo que 
realizem suas rotinas de higiene 

A Geberit, especialista em por-
celana sanitária e tecnologia 
para casas de banho, oferece 
soluções seguras, duradou-
ras e funcionais, focadas em 
acessibilidade e conforto. Em 
casas de banho adaptadas, 
são comuns lavatórios com si-
fões embutidos e sanitas com 
proeminência para facilitar o 
uso por pessoas com mobi-
lidade reduzida. Além disso, 
a Geberit introduz inovações 
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Botoneira de emergência com dupla sinalização da Elettrocanali I Casa das Lâmpadas>

• Contactos incluídos: 1 NA + 1 NF - 
10A - 250V~;

• Tampa com fecho de pressão, sem 
parafusos, e moldura funcional vedá-
vel com os parafusos fornecidos;

• Grau de resistência ao choque: IK08 
(choques até 5J);

• Inclui tampas de rosca para garantir 
isolamento duplo;

• Dimensões: 118 x 118 x 67 mm.

A Elettrocanali é uma marca comercia-
lizada pela Casa das Lâmpadas, em-
presa de referência no fornecimento 
de soluções na área de material elétri-
co e iluminação. Em agosto de 2024, 
a Casa das Lâmpadas foi adquirida 
pela Sanitop, o que permitirá disponi-
bilizar uma maior oferta de produtos, 
soluções e serviços para os clientes 
profissionais.

Casa das Lâmpadas
Rua da Arroteia, 894
4465-586 Leça do Balio
Tel.: 229 059 000
Site: www.casadaslampadas.com  

A botoneira EC64202 da Elet-
trocanali foi projetada para cum-
prir todos os requisitos técnicos 
dos sistemas de emergência, 
destacando-se pela proteção 
contra poeira e jatos de água 
(IP55) e pela elevada resis-
tência a impactos (IK08). Este 
dispositivo disponibiliza duas 
configurações operacionais: 
acionamento automático com 
a quebra do vidro (uma mano-
bra) ou acionamento manual 
após a quebra do vidro (duas 
manobras). Além disso, permite 
a instalação em modo saliente 
ou encastrado, adaptando-se 
às necessidades específicas de 
cada projeto.

Especificações

• Instalação: saliente ou encas-
trada;

• Fornecida com dois sinaliza-
dores LED;

• Configurações de funciona-
mento: automático com quebra 
do vidro (uma manobra) ou ma-
nual (duas manobras);
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Novo TERMISOBEL® 20 I Artebel

Nova solução de controlo de acessos para edifícios - dLine I Reynaers Aluminium

>

>

A Artebel disponibiliza, para os 
projetos mais exigentes, a De-
claração Ambiental de Produto 
nas suas soluções de blocos 
para alvenarias térmicas e acús-
ticas no Sistema DAPHabitat. A 
DAP é uma demonstração efe-
tiva do desempenho ambiental 
dos produtos ao longo do seu 
ciclo de vida, apresentando-
-se como uma evidência fiável 
das suas características técni-
cas e aspetos ambientais, cujo 
objetivo especial passa pela 
implementação de medidas 
que visam diminuir a pressão 
ambiental provocada pelos pro-
cessos de extração de matérias-
-primas, fabrico dos produtos, 
aplicação, utilização, manuten-
ção, até à sua deposição final e 
eliminação.

Artebel - Artefactos de Betão, SA
Rua das Achadas Largas, 20
3105-219 Meirinhas, Pombal
Tel.: 236 949 180
E-mail: geral@artebel.pt
Site: www.artebel.pt

Entre os benefícios das soluções 
da Reynaers Aluminium para 
edifícios inteligentes, destacam-
-se a conveniência, a seguran-
ça, a eficiência e a melhoria da 
qualidade do ar interior, através 
de soluções de ventilação natu-
ral integradas. Ao trabalhar lado 
a lado com profissionais do se-
tor, associando aos produtos um 
ecossistema de serviços e ferra-
mentas digitais, soluções plug-
-and-play e acompanhamento 
de A a Z do projeto, a Reynaers 
Aluminium impulsiona o propósi-
to de contribuir para a eficiência 
operacional e para a conformida-
de dos edifícios, transformando, 
em conjunto com os profissio-
nais do setor, a forma como in-
teragimos com os espaços onde 
vivemos e trabalhamos.

Reynaers Aluminium, SA 
Parque Industrial Manuel da Mota
Av. Infante D. Henrique, 17, Apt. 234
3100-354 Pombal
Tel.: 236 209 630
E-mail: portugal@reynaers.com
Site: www.reynaers.pt

ções de alvenaria específica. 
Entre as principais vantagens 
do TERMISOBEL® 20, destaca-
-se o seu elevado desempenho 
térmico, com um coeficiente de 
transmissão térmica igual a 0,79 
W/m² ºC, um isolamento acústico 
melhorado de 45 dB, uma classe 
de reação ao fogo A1 e uma re-
sistência corta-fogo que supera 
os 120 minutos, além de elevada 
resistência mecânica.

O TERMISOBEL® 20 propor-
ciona também uma redução de 
mão-de-obra e de argamassa 
para fecho de roços, além de 
uma elevada rentabilidade em 
obra, graças não só à simplici-
dade de segmentar e aplicar, 
mas também ao seu encaixe 
reversível e peças especiais. A 
aplicação do TERMISOBEL® 20 
deve ser executada utilizando 
o acessório de aplicação de ar-
gamassa (BOX) disponibilizado 
pela Artebel®, e a abertura dos 
roços deverá ser efetuada pre-
ferencialmente com abre-roços 
elétrico, reduzindo ao mínimo as 
dimensões e o número de septos 
afetados.

a abertura de portas à distância, 
ligação a sistemas smart home, 
e a integração perfeita com as 
portas, janelas e puxadores da 
marca. Disponíveis em aço ino-
xidável ou preto, estes dispo-
sitivos reforçam a segurança, 
facilitam a rotina diária dos uti-
lizadores e harmonizam-se com 
a estética das portas e janelas e 
com o edifício onde estão inte-
grados, aumentando o valor do 
património edificado.

No mercado de arrendamento, 
estes dispositivos também se 
tornam particularmente relevan-
tes, simplificando os processos 
associados às chaves tradicio-
nais e permitindo que utiliza-
dores ou gestores do edifício 
gerenciem portas e janelas de 
forma eficiente, seja através dos 
leitores biométricos, seja atra-
vés da aplicação móvel. Assim, 
a Reynaers Aluminium reforça a 
sua gama de soluções para edi-
fícios inteligentes, sustentada 
por três pilares fundamentais: 
controlo de acessos, motoriza-
ção de conforto e ventilação na-
tural, compatíveis com os prin-
cipais sistemas de domótica do 
mercado.

da, que constitui uma alternativa às 
soluções de parede dupla tradicio-
nal, quando conjugado com outros 
materiais subsidiários.

Após diversos desenvolvimentos 
e ajustes a esta nova geometria, 
a Artebel criou o TERMISOBEL® 
20, um bloco com as principais ca-
racterísticas do já conhecido TER-
MISOBEL® 25, mas com menos 5 
cm de largura, destinado a cumprir 
exigências de projetos com solu-

penetração de pelo menos um dis-
positivo por residência de 14,4%, 
e já em 2028 a expectativa é que 
este número aumente para 34,2%. 
As tendências revelam um aumen-
to na adoção de dispositivos de 
gestão de energia e segurança, 
com a integração de sistemas de 
monitorização mais sofisticados e 
fáceis de utilizar. Esta tendência é 
atribuída à evolução dos hábitos e 
comportamentos de compra, bem 
como ao forte investimento estran-
geiro em Portugal.

Ao introduzir soluções inovadoras 
como o dLine no seu portfólio, a 
Reynaers Aluminium reafirma a 
sua posição de liderança tecnoló-
gica no que se refere à envolvente 
do edifício. O dLine, além de subs-
tituir as chaves por impressões 
digitais, oferece recursos inteligen-
tes que facilitam o dia-a-dia, como 

A Artebel acaba de lançar um 
novo bloco, o Termisobel 20, 
uma nova alvenaria térmica 
destinada à execução de pa-
redes simples ou duplas, onde 
a exigência de isolamento tér-
mico se impõe, sendo espe-
cialmente indicada para uso 
exclusivo de isolamento tér-
mico pelo exterior. O TERMI-
SOBEL® é um bloco alveolado 
produzido em betão leve, de 
agregados de argila expandi-

A Reynaers Aluminium apre-
senta o novo leitor de im-
pressões digitais dLine, uma 
solução inovadora de controlo 
de acessos que vem reforçar 
a sua gama de produtos de-
dicada a edifícios inteligentes. 
Compatível com os sistemas 
Reynaers Aluminium e de-
senvolvido em parceria com 
a ekey, este dispositivo alia 
conveniência, segurança e 
design minimalista, eliminan-
do a necessidade de chaves 
físicas e proporcionando um 
sistema de reconhecimento 
biométrico acessível e intuiti-
vo para utilizadores de todas 
as idades.

Em Portugal, a utilização de 
soluções de Smart Building 
está em franca expansão. Em 
2024, espera-se uma taxa de 
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Pronto a aplicar, o Diera RV 
Plascryl Quartzo é disponibili-
zado em 40 cores de catálogo, 
existindo ainda a possibilidade 
de afinação para qualquer cor 
específica através do sistema 
de afinação de cor DIERAMIX.

Diera - Fábrica de Revestimentos, 
Colas e Tintas, Lda
Rua D. Marcos da Cruz, 1301, Ap. 3037
4450-731 Leça da Palmeira
Tel.: 229 983 350
E-mail: geral@diera.pt
Site: www.diera.pt

• Possui excelentes característi-
cas de elasticidade, impermea-
bilidade à água e permeabilida-
de ao vapor de água.

• Apresentando boa durabilida-
de no exterior, bem como exce-
lente resistência ao crescimento 
de fungos e algas. 

• Isento de contaminantes ferro-
sos, com 99,8% de quartzo. 

mentícia, que pode ser aplicado, 
tanto no interior quanto no exterior. 
No entanto, o uso de gesso e pla-
cas de gesso cartonado é aconse-
lhado apenas para aplicação no 
interior. Utilizado no sistema DIE-
RATHERM (ETICS) homologado 
pelo LNEC com ETA 14/0363.

• Produz um acabamento textura-
do talochado de várias granulome-
trias (médio, fino e extrafino). 

Revestimento plástico espes-
so, decorativo e monocom-
ponente, constituído por uma 
dispersão aquosa de resinas 
acrílicas, cargas minerais 
inorgânicas, granulados de 
quartzo, pigmentos e aditivos 
específicos.

Destina-se ao revestimento 
e decoração do sistema de 
isolamento térmico (ETICS) 
Viroc, em reboco de base ci-

> Diera RV Plascryl Quartzo - revestimento plástico espesso (RPE) I Diera
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Isolamento ONE - Barreira de Gás Radão I Space Reflex®>

populações à radiação ionizante. 
Se a exposição ocorrer por perío-
dos prolongados, pode tornar-se 
um problema de saúde pública. 
Segundo a Organização Mundial 
da Saúde (OMS), é, em muitos 
países, o segundo responsável 
pelo câncer de pulmão, a seguir 
ao tabaco.

Vantagens do Isolamento Space 
Reflex® ONE 

• Isolamento térmico
• Isolamento acústico
• Barreira de gás radão
• Fácil instalação
• Barreira a humidade

Também dispõem de produtos para ou-
tras aplicações, como, por exemplos:

• Isolamento de telhados
• Isolamento de paredes / fachadas
• Isolamento para AVAC

Space Reflex - Fábrica de Isolamentos 
Termo-Acústicos
Av. Dra. Assunção Vasconcelos Chaves
4700-010 Braga
Tel.: 253 331 065
E-mail: info@spacereflex.com
Site: www.spacereflex.com

O isolamento contribui para a cons-
trução de edifícios mais sustentáveis 
e eficientes, pois melhora a climati-
zação e reduz o consumo de ener-
gia associado a essa climatização. 
A Space Reflex® - Fábrica de Isola-
mentos dispõe de diversos tipos de 
isolamento, e para pisos oferece o 
isolamento ONE.

Este isolamento de pisos, de fá-
cil aplicação, apresenta uma baixa 
densidade, não sobrecarregando ou 
comprometendo a estrutura. Ele é 
aplicado em pisos de qualquer tipo, 
oferecendo uma melhoria térmica 
significativa, além de ser uma barrei-
ra ao gás radão.

Mas afinal, o que é o gás radão? 

O radão (Rn) é um gás radioativo for-
mado pelo decaimento do urânio, um 
elemento instável que provoca a li-
bertação de energia. Ele encontra-se 
sobretudo nos materiais de constru-
ção de origem granítica, e, por isso, 
em Portugal é mais frequentemente 
encontrado nos distritos de Braga, 
Vila Real, Porto, Guarda, Viseu e 
Castelo Branco. No estado gasoso, 
não tem cor, cheiro nem sabor e é a 
maior fonte natural de exposição das 

Pente TECH-FLEX co-criação com a Weber I Rubi>

excecional: feito de materiais de 
alta qualidade, este pente não 
enferruja e oferece resistência 
superior ao desgaste, mesmo 
após ciclos de abrasão intensi-
vos.

Por fim, deve-se notar que o 
TECH-FLEX reduz o ruído gera-
do durante o uso em até 37%, 
em comparação com os pentes 
metálicos tradicionais.

Em resumo, o novo pente 
TECH-FLEX RUBI transforma 
completamente a experiência 
de instalação de adesivos e re-
presenta um avanço significati-
vo na indústria da colocação de 
cerâmica, oferecendo ao profis-
sional a solução ideal para obter 
resultados de alta qualidade de 
forma eficiente e confortável.

Rubi Portugal, Lda
Rua da Ribeira de Eiras, S/N
Armazém B
3020-324 Coimbra
Tel.: 239 492 430
E-mail: rubiportugal@rubi.com
Site: www.rubi.com/pt 

senhado com um peso reduzido 
em 10% em relação a outros 
pentes de sua categoria, faci-
litando o trabalho prolongado 
sem causar fadiga.

O design inovador do pente per-
mite uma otimização que mini-
miza o desperdício de material, 
enquanto a sua superfície não 
porosa possibilita uma limpeza 
rápida e fácil após o uso. Além 
disso, o pente TECH-FLEX des-
taca-se pela sua durabilidade 

quando utilizado com adesivos 
Gel-Flex leves, mas também ofe-
rece excelente desempenho com 
qualquer adesivo disponível co-
mercialmente, seja padrão ou de 
secagem rápida. O TECH-FLEX 
RUBI oferece uma experiência de 
trabalho sem esforço, graças ao 
seu design ergonómico e caracte-
rísticas inovadoras, exigindo 43% 
menos esforço no início da aplica-
ção e 48% menos durante o mo-
vimento de extensão. Além disso, 
oferece maior leveza, pois foi de-

A Rubi, em colaboração com 
a Weber, anuncia o lança-
mento do seu inovador pente 
TECH-FLEX. As duas marcas 
uniram forças num projeto de 
co-criação para desenvolver 
uma solução disruptiva foca-
da em melhorar o dia-a-dia do 
profissional, representando 
uma mudança de paradigma 
na aplicação do adesivo.

O novo pente TECH-FLEX 
atinge todo o seu potencial 
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que operam com variações 
de caudal significativas, asse-
gurando uma recirculação de 
caudal proporcional ao núme-
ro de válvulas que se fecham, 
limitando o valor máximo da 
pressão diferencial gerada 
pela bomba.

A válvula antigelo iStop® per-
mite a descarga automática 
do fluido do circuito quando a 
temperatura do mesmo atinge 
um valor médio de 3°C, im-
pedindo a formação de gelo 
no circuito. Pode funcionar 
com temperaturas da água na 
instalação até aos 90°C, uma 
característica comum a quase 
todas as novas bombas de 
calor que utilizam o gás refri-
gerante R290 (propano).

Caleffi - Hydronic Solutions, Lda
Rua Poça das Rãs, 42
4475-265 Maia
Tel.: 229 619 410
E-mail: info.pt@caleffi.com
Site: www.caleffi.com

diminui os custos de manu-
tenção.

O filtro de sujidade magnéti-
co CALEFFI XF, comparati-
vamente à maioria dos filtros 
existentes no mercado, con-
segue capturar partículas duas 
vezes menores. Graças à sua 
ampla superfície de filtragem, 
minimiza as obstruções, elimi-
nando as impurezas logo na 
primeira passagem.

A válvula desviadora moto-
rizada série 6445 permite a 
gestão do fluxo entre a insta-
lação de climatização (aqueci-
mento e arrefecimento) e a de 
preparação de água sanitária.

O coletor porta-instrumentos 
série 305 é composto por 
válvula de segurança em tec-
nopolímero, purgador de ar e 
manómetro, dispositivos in-
dispensáveis para o controlo 
de um circuito fechado.

A válvula de bypass série 518 
é utilizada nas instalações 

O separador hidráulico com inércia sé-
rie 5485 garante um volume de inércia 
indispensável para o correto funciona-
mento das bombas de calor. É fabricado 
em aço inoxidável e dotado de isola-
mento, combinando a funcionalidade e 
a robustez típicas da nossa marca.

O separador de microbolhas de ar de 
alta eficiência CALEFFI HED® remo-
ve até 99% do ar presente na água da 
instalação desde a primeira passagem. 
A sua elevada eficiência reduz o consu-
mo, aumenta a poupança energética e 

No que respeita às emissões 
causadas pela climatização do-
méstica, várias partes procuram 
soluções para incentivar a requa-
lificação energética dos edifícios 
e a difusão de fontes de energia 
renováveis. A Caleffi, que desde 
sempre é uma grande defensora 
das fontes renováveis, desen-
volveu uma gama completa de 
produtos para garantir o correto 
funcionamento, a eficiência e a 
segurança das instalações com 
bomba de calor.

> Soluções Caleffi para uma (r)evolução verde

Aplicação dos componentes Caleffi em bomba de calor monobloco
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>>> materiais/equipamentos  >>>

Autoclismo reciclado I OLI>

complexo industrial da empresa 
em Aveiro. Para o administrador 
António Ricardo Oliveira, a estreia 
na produção de um autoclismo 
100% reciclado “reflete o inves-
timento contínuo da empresa na 
inovação e o seu compromisso 
com a sustentabilidade e a Agen-
da 2030 das Nações Unidas, ao 

nível da organização e da produ-
ção, adotando as melhores práti-
cas ambientais e dando passos 
importantes na economia circular 
para reduzir o impacto da sua ati-
vidade industrial e da sua cadeia 
logística no ambiente.”

OLI - Sistemas Sanitários, SA
Travessa do Milão, 10 Esgueira 
3800-314 Aveiro
Tel.: 234 300 200
E-mail: geral@oli-world.com
Site: www.oli-world.com

ambiental, social e económico. O 
habitual saco plástico de embala-
mento foi substituído por um saco 
biocompostável, e as instruções 
de montagem foram transferidas 
para a caixa do produto, evitando 
assim a produção do desdobrável 
em papel. O “ECO.OPALA” re-
presenta, portanto, menos papel, 
menos plástico e menos água, 
inaugurando um novo padrão de 
produção sustentável e eficiência 
hídrica.

Assim, o novo autoclismo faz jus 
ao nome “Opala”, que vem do 
grego opallos e do latim opalus, 
significando “pedra preciosa”, e 
inicia uma nova era mais susten-
tável para o mundo, a partir do 

proveniente de resíduos plásticos 
pós-consumo transformados em 
matéria-prima reciclada. A sus-
tentabilidade ambiental também 
inspirou a sua embalagem de 
cartão com o selo FSC, o siste-
ma internacional de certificação 
florestal que garante a prove-
niência de florestas protegidas 
e bem geridas do ponto de vista 

A OLI acaba de lançar o primeiro 
autoclismo produzido com 99% 
de material reciclado, consoli-
dando o seu compromisso com 
a sustentabilidade neste ano sim-
bólico, em que comemora o seu 
70º aniversário. “ECO.OPALA” 
é o nome do autoclismo exterior 
de dupla descarga, na cor pre-
ta, produzido com matéria-prima 

> Argamassas cimentícias - Mapelastic e Monolastic I Mapei

O Mapelastic e o Monolastic são arga-
massas cimentícias impermeabilizan-
tes, ideais para aplicação em varandas, 
terraços, casas de banho e piscinas.

Os dois produtos garantem elevados 
padrões de qualidade com resultados 
excelentes, sendo o Mapelastic a ver-
são bicomponente e o Monolastic a 
versão monocomponente. Ambos são 
certificados pela EN 1504-2 para a 
reparação, manutenção e proteção de 
estruturas em betão e pela EN 14891 
como produtos impermeabilizantes 
para aplicação sob revestimentos.

Vantagens
• Impermeabilização segura;
• Aderência perfeita;
• Deformabilidade a baixas 
  temperaturas;
• Facilidade de aplicação;
• Sistema completo.

Mapei Portugal, SA
Zona Industrial de Cantanhede
Rua da Morgada, Lote 2 
3060-197 Cantanhede
Telm.: 918 488 620
E-mail: info@mapei.pt
Site: www.mapei.pt
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materiais/equipamentos  >>>

Ventilador TOPVENT “DUCO - CRUZFER” - A Ventilação Natural I Cruzfer>

Painel RECOAT+ I Termolan>

energia, garantindo um ambiente 
confortável durante todo o ano. 
Além disso, o TOPVENT é fá-
cil de manter, uma vez que não 
requer componentes elétricos 
nem manutenção constante. 
Com este sistema, o cliente pode 
desfrutar de um espaço fresco e 
ventilado de forma natural e efi-
ciente, com poupança a longo 
prazo.

Escolha o TOPVENT da Duco na 
Cruzfer

O TOPVENT da Duco, disponí-
vel exclusivamente na Cruzfer, 
oferece uma solução de ven-
tilação natural ideal tanto para 
arquitetos quanto para clientes 
que valorizam conforto e susten-
tabilidade.

Cruzfer
Rua Carlos Saraiva, 117
2785-543 Abóboda, São Domingos de 
Rana
Tel.: 219 255 300
E-mail: info@cruzfer.pt
Site: www.cruzfer.pt

fogo, sendo incombustíveis (EU-
ROCLASSE A1).

Principais vantagens

• Facilidade e rapidez de instala-
ção;

• Elevadas performances de isola-
mento térmico e acústico;

• Excelente comportamento mecâ-
nico:

• Face a condições mecânicas 
ambientais;

• Imune a contrações e dilata-
ções;

• Elevada resistência à rotura;

• Segurança em caso de incêndio;

• Muito bom desempenho face à 
água;

• Menor exposição a atos de van-
dalismo;

• Produto inerte e que respeita o 
meio ambiente (livre de CFC e 
HCFC).

Termolan - Isolamentos 
Termo-Acústicos, SA
Avenida de Poldrães, 10
4795-006 Vila das Aves 
Tel.: 252 820 080 
E-mail: termolan@termolan.pt
Site: www.termolan.pt

e sustentável, sem dependência 
de sistemas mecânicos.

Para o Cliente Final: Conforto 
Natural e Poupança

Se o cliente valoriza conforto e 
eficiência, o TOPVENT é a solu-
ção ideal. Este sistema promove 
a circulação de ar fresco, elimi-
nando a humidade e melhorando 
a qualidade do ar interior, sem 
necessidade de eletricidade. É 
uma escolha económica e sus-
tentável, que reduz a dependên-
cia de ar condicionado e poupa 

reabilitação de edifícios, como, 
por exemplo, o isolamento térmi-
co de fachadas pelo exterior (sis-
tema ETICS), com a aplicação 
dos produtos de lã de rocha do 
tipo RECOAT+. Estes produtos, 
aliados a um elevado desempe-
nho térmico, distinguem-se da 
maioria dos isolamentos por ofe-
recerem um excelente comporta-
mento acústico e uma capacida-
de superior de proteção contra o 

que utiliza a circulação natural 
do ar, sem consumo elétrico. A 
sua instalação é perfeita para 
edifícios que visam certificações 
ambientais como BREEAM e 
LEED. O design minimalista 
adapta-se facilmente a qualquer 
estilo arquitetónico, garantindo 
um ambiente saudável e bem 
ventilado. A ausência de moto-
res torna o sistema silencioso e 
ideal para zonas urbanas. Com o 
TOPVENT, os arquitetos podem 
criar espaços eficientes e esteti-
camente harmoniosos, assegu-
rando uma ventilação constante 

e exterior é indispensável para o 
bem-estar e conforto do utiliza-
dor, bem como para a redução 
e consequente poupança dos 
consumos energéticos, propor-
cionando benefícios ambientais 
para o planeta.

A TERMOLAN disponibiliza pro-
dutos sustentáveis para solu-
ções de isolamento de fachadas, 
seja em construção nova ou na 

Na Cruzfer, são oferecidas so-
luções de ventilação que com-
binam conforto, eficiência e 
sustentabilidade. Entre os desta-
ques, está o TOPVENT da Duco, 
um sistema de ventilação natural 
de alta performance, ideal para 
arquitetos e clientes que procu-
ram eficiência energética e qua-
lidade de vida.

Para os Arquitetos: Design Sus-
tentável e Eficiência

O TOPVENT da Duco é um 
sistema de ventilação passiva 

As fachadas desempenham um 
papel fundamental na eficiência 
energética de um edifício, estan-
do sujeitas a elevados níveis de 
transferências de calor. Como 
tal, o seu desempenho térmico 
é afetado negativamente. Tendo 
isto em consideração, a neces-
sidade de um isolamento que 
anule ou reduza ao máximo os 
processos de transferência de 
calor entre os ambientes interior 
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